2 Betriebswirtschaftliche Grundlagen

Im Gegensatz zu der volkswirtschaftlichen Betrachtungsweise (im Fokus
steht hier die wirtschaftliche Betrachtung eines Staates oder eines Landes)
wird in der Betriebswirtschaft der Aufbau und die Struktur eines einzel-
nen Unternehmens/Betriebes betrachtet. Somit zielt die Betriebswirt-
schaft auf die Mikrookonomie (Wirtschaft innerhalb des Unternehmens)
und die Volkswirtschaft auf die Makrodkonomie (Wirtschaft eines ganzen
Landes) ab. Im Bereich betriebswirtschaftliche Grundlagen werden die
verschiedenen Giiterarten aufgezeigt, die betriebswirtschaftlichen Pro-
duktionsfaktoren, die wesentlichen Funktionen eines Unternehmens, die
Rechtsformen bei Griindung von Unternehmen, verschiedene Marktfor-
men sowie Preisbildung und betriebswirtschaftliche Kennzahlen erkléart.
Diese Themenbereiche sind die Ausléser, weshalb Unternehmen erkannt
haben, »wirtschaften« zu miissen und auf welche Art und Weise.

2.1  Wirtschaften (wirtschaftliches Handeln)

Ausloser jeglichen wirtschaftlichen Handelns sind die Bediirfnisse und
der Bedarf der Wirtschaftseinheiten. Am Markt jedoch treffen die produ-
zierten Gliter und der Bedarf aufeinander. Die angebotenen Giiter und
Dienstleistungen werden dort auf ihre Einsetzbarkeit (Erfiillung des Be-
darfs) hin gepriift. Uber den Preis fiir das vorhandene Angebot wird dann
der Bedarf gedeckt.

2.1.1 Bediirfnisse

Die menschlichen Bediirfnisse bilden die Ausgangslage des wirtschaftli-
chen Handelns. Der Wunsch nach Wohnung, Kleidung und Nahrung
muss genauso wie zahlreiche andere Anliegen (z. B. Museen, Theater oder
Kino) durch Giiter und Dienstleistungen befriedigt werden. Kénnen diese
Wiinsche der Menschen zum Teil nicht erfiillt werden, entstehen Mangel-
gefiihle. Bediirfnisse sind somit nicht erfiillte Wiinsche, welche das Be-
streben beim Menschen hervorrufen, dieses Mangelgefiihl zu beheben.
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2 Betriebswirtschaftliche Grundlagen

2114 Bediirfnisarten

Die Arten von Bediirfnissen werden grundsitzlich in zwei Kategorien
eingegliedert. Zum einen ist dies die Bediirfnisart nach der Dringlichkeit
ihrer Bediirfniserfiillung, zum anderen die Bediirfnisart nach der Be-
diirfnisduBerung (welcher Personenkreis). Die nachstehenden Tabellen
zeigen zu jeder Kategorie die entsprechende Bediirfniseinteilung mit
einem anschaulichen Beispiel. Welchem Bereich ein bestimmtes Bediirf-
nis zuzuordnen ist, hdngt immer von der spezifischen Situation des Men-
schen ab.

2.1.1.1.1 Dringlichkeit der Bediirfniserfiillung

Bediirfnisse Beispiele

Existenzbediirfnisse Essen, Trinken, Wohnen
Kulturbedrfnisse Unterhaltung, Bildung, Reisen
Luxusbediirfnisse Wertvoller Schmuck, Sportwagen

Die Existenzbediirfnisse miissen vorrangig behoben werden, da diese Be-
diirfnisse lebensnotwendig sind. Die Kulturbediirfnisse gehen iiber das
Existenzminimum hinaus und werden dadurch beim Menschen geweckt,
weil sie sich einer bestimmten Gesellschaft und Kultur zugehorig fiihlen.
Luxusbediirfnisse hingegen sind als grundsitzlich entbehrlich anzuse-
hen und erfiillen lediglich den Wunsch, sich von der Gesellschaft etwas
abzuheben.

2.1.1.1.2 BediirfnisiuBerung

Bediirfnisse Beispiele

Individualbediirfnisse Luxusreise, ein bestimmtes Mobelstiick

Kollektivbediirfnisse Schulen, Krankenh&user, Stralen

Grundsitzlich werden Individualbediirfnisse von einzelnen Menschen
geduBert, die entweder ihre Luxusbediirfnisse oder ganz spezielle Wiin-
sche haben. Kollektivbediirfnisse hingegen werden von einer Gesell-
schaft gedubert, deren Mitglieder dieses Bediirfnis gleichermalen haben.

Die Personalwirtschaft hélt fiir die Bediirfniskategorien die Bediirfnis-
pyramide von Maslow bereit. Hier stehen die physiologischen Grundbe-
diirfnisse wie Essen und Trinken an erster Stelle und erst darauf folgen
Sicherheitsbediirfnisse wie Mindesteinkommen und soziale Bediirfnisse
wie Gruppenzugehorigkeit. Die Wertschdtzungsbediirfnisse wie Titel und
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Status werden nur noch von den Selbstverwirklichungsbediirfnissen iiber-
troffen.

Entwicklungs-
bediirfnisse

Wertschatzungs-
bediirfnisse

Soziale Bediirfnisse

Sicherheitsbediirfnisse

Physiologische Grundbediirfnisse

Abb.4 Bedurfnispyramide (nach Maslow)

2.1.2 Bedarf und Nachfrage

Die Einkommens- und Vermdogenssituation von Menschen ist der Gradmes-
ser, welche Bediirfnisse sie mit ihrem Geldvermdégen tatsdchlich befriedi-
gen konnen. Dies wird als Kaufkraft bezeichnet. Die Summe der mit Kauf-
kraft hinterlegten Bediirfnisse wird als Bedarf bezeichnet. Wird der Bedarf
durch einen Kaufentschluss am Markt wirksam, wird er zur Nachfrage.

2.1.3 Giter

Als Mittel zur Befriedigung der Bediirfnisse dienen Giiter. Sie sind fiir die
Menschen von Vorteil, wenn sie ein bestehendes Mangelgefiihl beseiti-
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gen. Grundsitzlich wird zwischen freien Giitern und wirtschaftlichen
Giitern unterschieden.

2.1.31 Freie Giiter

Freie Giiter sind nahezu unbeschrédnkt in der Natur vorhanden und kén-
nen unentgeltlich genutzt werden (z. B. Sonnenlicht, Luft, Meerwasser,
Wiistensand). Im Verhiltnis zu den Bediirfnissen sind freie Giiter reich-
lich vorhanden und deshalb nicht Gegenstand des Wirtschaftens (wirt-
schaftlicher Uberlegungen). Zur Erlangung der freien Giiter ist keine
Arbeitsleistung erforderlich, da sie schon immer vorhanden sind.

Aufgrund der zunehmenden Einwirkung des Menschen auf die Natur
(Umweltbelastung), werden die freien Giiter in ihrer Qualitdt geschadigt
und ihre Verfiigbarkeit somit verknappt. In den letzten Jahren wurden
auch freie Giiter Gegenstand des Wirtschaftens.

2.1.3.2  Wirtschaftliche Giiter

Die Natur stellt die meisten Giiter, welche der Mensch benétigt, nur in
einem begrenzten Umfang verbrauchsgerecht zur Verfiigung. Vielmehr
werden diese Rohstoffe und Energien unter einem erheblichen Arbeits-
einsatz zu nutzbaren Giitern gewandelt. Wirtschaftliche Giiter sind des-
halb nur in begrenzter Menge (Knappheit) vorhanden, es muss mit ihnen
gewirtschaftet werden (6konomisches Prinzip). Die Herstellung von wirt-
schaftlichen Giitern verursacht Kosten und am Markt werden hierfiir Ver-
kaufspreise erzielt. Es wird zwischen materiellen Giitern (Sachgiiter) und
immateriellen Giitern unterschieden.

2.1.3.21 Materielle Giter (Sachgiiter)

Materielle Giiter sind von kérperlicher Natur und dienen entweder als
Produktionsgiiter oder Konsumgiiter zur Bediirfnisbefriedigung der Men-
schen. Produktionsgiiter dienen der Herstellung anderer Giiter und wer-
den dann als Verbrauchsgiiter (Gut wird im Verbrauchsvorgang vernichtet
wie Rohstoffe, Hilfsstoffe) klassifiziert. Auch Gebrauchsgiiter (Gut wird
iiber einen ldngeren Zeitraum genutzt) wie z. B. Maschinen zdhlen zu den
Produktionsgiitern.

Konsumgiiter werden zur unmittelbaren Bediirfnisbefriedigung der
Menschen hergestellt. Sie befriedigen grundsétzlich die Existenzbediirf-
nisse der Menschen und werden auch in Verbrauchsgiiter (z. B. Lebens-
mittel oder Genussmittel) und Gebrauchsgiiter (z. B. Kleidung, Mdobel)
untergliedert.
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2.1 Wirtschaften (wirtschaftliches Handeln)

2.1.3.2.2 Immaterielle Giiter

Unter immateriellen Giitern werden Dienstleistungen und Rechte ver-
standen. Diese Giiter sind nicht von korperlicher Natur (kénnen also von
den Menschen eher empfunden werden) und kénnen ebenfalls in Produk-
tionsgtliter und Verbrauchsgiiter untergliedert werden.

Dienstleistungen werden untergliedert in ,,Dienstleistungen personli-
cher Art“ (z. B. Personenschutz, Rechtsberatung) und in ,Dienstleistun-
gen sachlicher Art“ (z. B. Sicherheitsdienstleistung fiir Veranstaltungen,
Vermietung von Wohnungen oder Kreditgewédhrung).

Rechte sind wirtschaftliche Giiter, die den Inhaber zur Ausiibung oder
Nutzung berechtigen (z. B. Patente oder Softwarelizenzen).

21.4 Okonomische Prinzipien (Prinzip der Wirtschaftlichkeit)

Jede wirtschaftliche Entscheidung muss planvoll und verniinftig getrof-
fen werden, um den angestrebten Erfolg zu gewédhrleisten. Wirtschaftlich
bedeutet, mit knappen Giitern eine optimale Bediirfnisbefriedigung zu
erreichen. Die Basis fiir eine gute wirtschaftliche Entscheidung bildet das
6konomische Prinzip, wobei in zwei Einzelprinzipien unterschieden wer-
den kann. Diese Einzelprinzipien sind das Maximalprinzip und das Mi-
nimalprinzip. Beide Prinzipien enthalten ein feste Vorgabe und eine wirt-
schaftliche Aufgabe.

21.41  Maximalprinzip (Erfolgsmaximierung)

Mit einem gegebenen Einsatz an Mitteln (bestimmter Aufwand) soll der
groBtmogliche Erfolg erzielt werden. Dieses Prinzip ldsst sich veran-
schaulichen am Beispiel eines Textilherstellers. Thm dient eine bestimm-
te Menge von Stoff, aus der durch geeignetes Zuschneiden moglichst viele
Produkte (Oberhemden) gefertigt werden.

2.1.4.2  Minimalprinzip (Sparprinzip)

Ein bestimmter Erfolg soll mit dem geringsten Einsatz an Mitteln erzielt
werden. Im Textilhersteller-Beispiel bedeutet dies: 12 Oberhemden sollen
aus so wenig Stoffballen wie moglich gefertigt werden.

Ein weiteres Prinzip ist das Extremumprinzip. Hier soll das Verhéltnis
zwischen Einsatz an Mitteln und Erfolg ausgeglichen sein. In der Wirt-
schaftslehre wird aber grundsétzlich von dem Maximalprinzip und dem
Minimalprinzip im Rahmen 6konomischer Prinzipien gesprochen.
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