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VORWORT

Zielgruppe dieses Arbeitsheftes sind alle Ausbildungsberufe und Schulformen, in denen die Grundlagen der
Wirtschafts- und Sozialkunde (Ausbildungs- und Berufsorientierung, Recht und VWL) unterrichtet werden.

Das Arbeitsheft orientiert sich an dem Bildungsplan fiir gewerbliche, hauswirtschaftlich-pflegerisch-sozial-
padagogische sowie landwirtschaftliche Berufsschulen im Fach Wirtschaftskompetenz vom 22. Juli 2016
fur das dritte Schuljahr im Kompetenzbereich Il (,Wirtschaftliches Handeln in der sozialen Marktwirtschaft
beurteilen”) und Kompetenzbereich IV (,Entscheidungen im Rahmen einer beruflichen Selbststandigkeit
treffen”). Dabei unterstitzt dieses Arbeitsheft konsequent die oberste Zielsetzung des Bildungsplans, die
Handlungskompetenz zu fordern, welche die Schilerinnen und Schuler in die Lage versetzt, Lebenssituati-
onen als Beschaftigte, Konsumenten, Staatsblirger und Selbststandige zu bewaltigen.

» Das Arbeitsheft verfolgt die konkrete Umsetzung der zentralen Forderung des Bildungsplans, dass der
Kompetenzerwerb realitats- und situationsbezogen erfolgt, indem berufliche, private und gesellschaft-
liche Problemstellungen in authentischen Lernsituationen aufbereitet werden.

» Konkrete kompetenzorientierte Arbeitsauftrage im Anschluss an die Lernsituation fordern die Schiile-
rinnen und Schiiler zum Handeln in den Phasen der vollstdndigen Handlung auf. Zusammenhange werden
so anschaulich verdeutlicht und ganzheitliche Betrachtungsweisen geférdert.

» Um diese Zielsetzung zu unterstitzen, folgt das Arbeitsheft einer durchgangigen, am Merkurbuch 0691
angelehnten Struktur. Zu Beginn eines jeden Kapitels werden die Lernsituationen aus dem Lehrbuch auf-
genommen und die Schulerinnen und Schiler kénnen in diesem Arbeitsheft die L6sung der kompetenz-
orientierten Arbeitsauftrage individuell dokumentieren.

» Das nebenstehende Symbol dient als Hinweis, dass es sich um einen erganzenden
kompetenzorientierten Arbeitsauftrag zu der Lernsituation bzw. dem Lehrbuch
handelt.

» Im Anschluss an die kompetenzorientierten Arbeitsauftrage folgt stets ein ,Kompetenz-Check”, der es
den Schilerinnen und Schilern erméglicht, ihre erworbenen Kompetenzen niveaudifferenziert und somit
ganz individuell zu festigen.

Die Aufgaben im ,Kompetenz-Check” sind in vier im Anspruchsniveau steigende Kompetenzstufen unter-

gliedert: Kompetenzstufe 4

Kompetenzstufe 3

Kompetenzstufe 2 . ‘

Kompetenzstufe 1 ‘
o
Einfachere Aufgaben | Komplexere Aufgaben Einfachere Auf- Komplexere Aufga-
zur Uberpriifung zur Uberpriifung gaben zur Férderung ben zur Férderung
von Wissen. von Wissen. von Fertigkeiten. von Fertigkeiten.

» Fir das 1. und 2. Ausbildungsjahr stehen zwei weitere Arbeitshefte aus der Reihe ,Wirtschaftskompe-
tenz” zur Verfliigung:

— ,Arbeitsheft Wirtschaftskompetenz — 1. Schuljahr” (Merkurbuch 1691)
— ,Arbeitsheft Wirtschaftskompetenz — 2. Schuljahr” (Merkurbuch 1692)

Ich wiinsche allen Schilerinnen und Schilern viel Erfolg beim Erwerb der angestrebten Kompetenzen und
hoffe sehr, dass das vorliegende Arbeitsheft einen wertvollen Beitrag dazu leisten kann.

Siegen, Sommer 2025 Der Verfasser



Inhaltsverzeichnis
Kompetenzbereich lll: Wirtschaftliches Handeln in der sozialen Marktwirtschaft
beurteilen

1  Preisbildung in Abhédngigkeit von der Marktform darstellen .. .............. ... . ... ... ...... 5
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge . . ... . ... ... . ... s 5
Zusatzauftrag: Angebots- und Nachfragednderungen ............ . ... . . . ' iiieeeinnennn. 7
Kompetenz-ChecCk . ... ... ... ... e e e et ettt e e ettt e e 8

2 Einflussmoéglichkeiten des Staates auf die Marktpreisbildung beschreiben ................... 14
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge . ... ... ... ...t 15
Zusatzauftrag: LUCKENTEXT . .. . .. ... e e e ettt 17
Kompetenz-ChecCk . .. ... ... e et e e s 19

3 Wesen der sozialen Marktwirtschaft erklaren und die Wirkung der Instrumente der sozialen
Marktwirtschaft aufzeigen .. ......... ... . . e 26
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge . ... ... ... .. ... s 26
Zusatzauftrag: Kreuzwortrdtsel . . . .. ... ... .. s 28
Kompetenz-ChecCk . ... ... ... ... e e e e e ettt e e et e s 29

4 Preisindex fiir die Lebenshaltung ermitteln, den Zusammenhang zwischen Inflationsrate,
Kaufkraft und Reallohn beschreiben sowie nicht-monetare Ursachen und die Folgen von

Inflation und Deflation erklaren ... ........ ... ... . i e 32
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge ... ... ... ... s 32
Zusatzauftrag: LUCKENTEXTE . . . .. . .. . . . e 34
Kompetenz-ChecCk . ... ... ... e et e e et e et e 36
5  Bruttoinlandsprodukt definieren und zu seiner Funktion als Wohlstandsindikator Stellung
NehMeN . ... e e e 40
Kompetenzorientierte Arbeitsauftradge . ... ... ... ...t et e a1
Zusatzauftrag: KreUzwortrdtSel . . . ... ... ... ettt 43
Kompetenz-Check . .. .. ... ... e e e 44
6  Konjunkturverlauf beschreiben und MaRnahmen zur Beeinflussung der Konjunktur darstellen . .. 52
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge . . ... ... ... ... s 53
Zusatzauftrag: LUCKENTEXT . . . . .. . .. .. e e e e 55
Kompetenz-Check . . ... ... ... s 56

Kompetenzbereich IV: Entscheidungen im Rahmen einer beruflichen Selbststandigkeit

treffen

1 Private und berufliche Chancen und Risiken sowie die Motive einer hauptberuflichen

Selbststandigkeit erértern ... ... ... ... 61
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge . . ... . ... ... ... s 61
Zusatzauftrag: Kreuzwortrdtsel . . . . ... ... ... s 65
Kompetenz-Check . ... . ... ... .. e et ettt e e et e e e 66
2 Sich mit der Bedeutung von Standortfaktoren auseinandersetzen .......................... 71
Kompetenzorientierte ArbeitsSauftradge . . ... ... ... ... et 72
Zusatzauftrag: LUCKENTEXT . . . . .. ... e e e e ettt 75
Kompetenz-ChecCk . .. ... ... e e et e e s 76

3 Rechtsformen anhand verschiedener Merkmale vergleichen und priifen, welche Rechtsform sich
unter Beriicksichtigung der persénlichen Voraussetzungen und der Geschéftsidee am besten

It . .. e 79
Kompetenzorientierte Arbeitsauftradge . . ... ... ... ...t 80
Zusatzauftrag: Kreuzwortrdtsel . . . .. ... .. . ... e s 83
Kompetenz-ChecCk . .. ... ... e e e e s 84
4 Kapitalbedarf einer Unternehmensgriindung (Kapitalbedarfsplan) ermitteln .................. 88
Kompetenzorientierte Arbeitsauftrage .. ... ... ...t 89

Zusatzauftrag: LUCKENTEXT . .. . ... ... e e e 91



KompPETENZBEREICH lIl: WIRTSCHAFTLICHES HANDELN IN DER

SOZIALEN IVMIARKTWIRTSCHAFT BEURTEILEN

1 Preisbildung in Abhdngigkeit von der Marktform darstellen

Lernsituation 1: >

Der 18-jahrige Schiiler Max Schlaumeier ver- entrichten. Max verkauft die Crépes zurzeit
dient sich gerne ein wenig Geld zusétzlich. Da mit drei verschiedenen Beldgen. Nach seiner
Max schon recht friih in seinem Leben fiir sich Berechnung betragen die Kosten pro Crépe
erkannt hat, dass er gerne ,sein eigenes —

Ding macht”, kam far ihn kein normaler
Job infrage, sodass er sich vor drei
Monaten selbststdndig machte. Zu die-
sem Zweck hat er gemeinsam mit sei-
nem Vater den Kleinwohnwagen des
Grol3vaters zu einem schénen ,Markt-
stand” umgebaut und mit tollen Graffi-
tis versehen. Mit dem mobilen Ver-
kaufsstand  fahrt er dann zu
verschiedenen Festen in der naheren
Umgebung seines Wohnortes, um
frisch zubereitete Crépes zu verkaufen.

Zurzeit Uberlegt Max, ob er seinen
Crépestand fir das eintdgige Stadtfest
seines Wohnortes am Sonntag anmel-
den soll, an dem vielfaltige Marktstande
die Einkaufspassage bereichern und zudem alle inklusive Crépetite und Serviette unabhéngig
ortlichen Geschafte gedffnet haben. Nach Aus- vom Belag ca. 1,00 EUR. Den Verkaufspreis hat
kunft der Organisatoren dieses Festes miisste er Max seit Beginn seiner Geschéftstatigkeit auf
fur den Stand eine Tagesgebiihr von 150,00 EUR 2,50 EUR festgelegt.

Kompetenzorientierte Arbeitsauftrdge

1. Angenommen, Sie wollen bei herrlichem Sonnenschein dieses Stadtfest besuchen. Bestimmen
Sie, welche Faktoren konkret Ihr Einkaufsverhalten an den einzelnen Standen bzw. in den Geschaf-
ten beeinflussen!

Faktoren, die
mein Einkaufs-
verhalten
beeinflussen

© MERKUR VERLAG RINTELN



6 Kompetenzbereich Ill: Wirtschaftliches Handeln in der sozialen Marktwirtschaft beurteilen

2. Erlautern Sie beispielhaft, wie sich Preisdnderungen auf Ihr Nachfrageverhalten auswirken!

25%

3. Angenommen, Crépes zahlen zu lhren absoluten Lieblingsspeisen. Kurz bevor Sie den Marktstand
von Max erreichen, sehen Sie, wie er den Preis pro Crépe um 1,00 EUR erhoht. Welche Auswirkung
hat diese Preiserh6hung auf Ihre Kaufentscheidung, wenn es keinen anderen Crépestand gibt und
Sie Uber ausreichend Taschengeld verfligen? Wie wiirde lhre Entscheidung ausfallen, wenn Crépes
nicht Ihre einzige Lieblingsspeise ware?

Auswirkung der Preiserh6hung auf meine Kaufentscheidung von Crépes:

4. Erlautern Sie, wie Sie sich verhalten wirden, wenn es weitere Crépestdande auf dem Markt geben
wiirde und Sie unbedingt Crépes essen moéchten!

5. Diskutieren Sie, welche Auswirkungen es auf die Preisgestaltung von Max hat, ob es Konkurrenz-
anbieter gibt oder nicht!

Verhalten von Max Kurze Umschreibung

ohne Konkurrenz

mit Konkurrenz

© MERKUR VERLAG RINTELN



1 Preisbildung in Abhangigkeit von der Marktform darstellen 7

6. Angenommen, Max hatte mit einem Verkaufspreis von 2,00 EUR kalkuliert. Nunmehr stellt er aber
fest, dass die beiden anderen Crépeanbieter 2,50 EUR pro Crépe nehmen. Erlautern Sie kurz, wel-
che Auswirkungen sich fiir Max ergeben, wenn er sich den anderen Anbietern anpassen mochte!

Auswirkungen fiir Max bei Anpassung an die Konkurrenz:

7. Aus den Erfahrungen der Vergangenheit heraus ist lhnen bei Crépes ein Preis von 4,00 EUR in

Erinnerung. Erlautern Sie, was konkret die in Aufgabe 6 formulierte preisliche Ausgangssituation
fir Sie bedeutet!

Auswirkungen von geringeren Preisen auf mich als Konsument:

Losen Sie die beiden nachfolgenden Situationen grafisch, indem Sie die Geschehnisse in das vorgege-
bene Marktschema einzeichnen! Achten Sie dabei bitte auf eine vollstdndige Beschriftung der Skizze!

Situation 1:

Infolge einer Krise im Euroraum kommt es zu verstarkten Goldkaufen. Das
Angebot des Edelmetalls kann nicht ausgeweitet werden.

Y

© MERKUR VERLAG RINTELN



Kompetenzbereich Ill: Wirtschaftliches Handeln in der sozialen Marktwirtschaft beurteilen

Situation 2:

Auf dem deutschen Holzmarkt stagnieren seit Jahren die Preise fiir Brenn-
und Bauholz. Durch einen starken Orkan in grof3en Teilen Deutschlands wer-
den Uber 200000 Hektar Waldflache entwurzelt. Das Holz muss — nicht zuletzt
wegen der schlechten Lagerfahigkeit dieses Rohstoffs — umgehend aufgear-
beitet und verkauft werden. Die Nachfrage nach Brenn- und Bauholz bleibt

unverandert.

Y

Kompetenz-Check

1. Entscheiden Sie bei den nachfolgenden Fallen, wo ein Angebotsmonopol vor-
liegt. Sollte dies bei keinem Fall zutreffen, tragen Sie bitte eine (® in das Kéast-
chen ein!

@® Derin Mannheim wohnende Auszubildende Luca Seidel mdchte sich in der

@ Die 18-jahrige Auszubildende Nina Schubert sucht in ihrer Heimatstadt

)

©®

G)

Stadt in einer Backerei eine Wurstsemmel kaufen.

Konstanz nach einem neuen Smartphone. Kompetenzstufe 1

Die in Stuttgart lebende Familie Muller mdchte sich einen Zweitwagen anschaffen und sucht
deshalb verschiedene Autohandler der Region auf.

Die beiden Auszubildenden Jessica und Franziska méchten im Anschluss an die Berufsschule
in der Innenstadt von Karlsruhe noch gemeinsam einen Cappuccino trinken.

Der angehende Mechatroniker Nils Baumeister hat sich kurz vor Abschluss seiner Ausbildung
eine Wohnung in Ulm gemietet. Sein Vermieter weist ihn darauf hin, dass er sich noch um
einen Vertrag zur Wasserversorgung kiimmern muss.

Die 19-jahrige Auszubildende Ann Christin wohnt erst seit vier Monaten in Heidelberg. Da sie
sich an einem Montagmorgen sehr unwohl flihlt, méchte sie einen Hausarzt aufsuchen.

© MERKUR VERLAG RINTELN



1 Preisbildung in Abhangigkeit von der Marktform darstellen 9

2. Uberprifen Sie die nachfolgenden Aussagen zum vollkommenen Markt und
entscheiden Sie, welche der Aussagen falsch ist! Ist keine der Aussagen falsch,
dann tragen Sie bitte eine (® in das Késtchen ein!

@ Wegen der besseren Vergleichbarkeit von Produkten wird unterstellt, dass
die auf dem Markt gehandelten Guter gleichartig sind.

Die Marktteilnehmer kennen die Preise und Qualitaten der einzelnen Guter.

Ein Kaufer wird nicht deshalb ein Geschaft bevorzugen, nur weil dort die ~ <ompetenzstufe 1
Bedienung besonders freundlich ist.

Die Marktteilnehmer reagieren auf Marktveranderungen sofort.

Angebot und Nachfrage treffen gleichzeitig an einem bestimmten Ort aufeinander.

©@©®® 6

Kann ein Verkaufer schneller liefern als ein anderer, so wird der Kaufer grundsétzlich immer
den Verkaufer bevorzugen, der schneller liefern kann.

3. Auf einem Markt besteht flir ein Gut folgende Gesamtnachfrage und folgendes

Gesamtangebot:
Preis pro Stiick Gesamte Gesamte
in EUR Nachfragemenge Angebotsmenge
5,00 2500 1500
5,20 2250 1750 Kompetenzstufe 2
5,40 2000 2000
5,60 1750 2250
5,80 1500 2500

Welche der folgenden Aussagen kann durch das obige Zahlenbeispiel bestatigt werden?
Bei einem Preis von 5,80 EUR besteht ein Nachfragetiberschuss von 1000 Stick.
Der Gleichgewichtspreis bildet sich bei einer Nachfragemenge von 2250 Stiick.

Bei einem Preis von 5,00 EUR ergibt sich ein Angebotstiberschuss von 1000 Stiick.

Bei einem Preis von 5,60 EUR ergibt sich eine Gleichgewichtsmenge von 1750 Stick.

©® 00

Bei einem Preis von 5,20 EUR ergibt sich ein Nachfrageliberschuss von 500 Stiick.

4. Beurteilen Sie in den unten stehenden Fallen, welche Angebots- oder Nachfra-
geveranderungen ausgeldst werden! Tragen Sie bitte eine

ein, wenn es zu einer Rechtsverschiebung der Nachfrage,
ein, wenn es zu einer Linksverschiebung der Nachfrage,

ein, wenn es zu einer Rechtsverschiebung des Angebots

ein, wenn es zu einer Linksverschiebung des Angebots, Kompetenzstufe 2

©®e0 o0

ein, wenn es zu keiner Veranderung kommt!

© MERKUR VERLAG RINTELN



Kompetenzbereich Ill: Wirtschaftliches Handeln in der sozialen Marktwirtschaft beurteilen

Falle:

4.1 | Wegen der guten klimatischen Verhéltnisse fallt die Spargelernte in diesem Jahr
besonders gut aus.

4.2 | Die Veroffentlichung einer neuen Studie beziiglich der dramatischen Gesundheits-
schaden durch das Rauchen fuhrt zu Verdnderungen beim Konsum.

4.3 | Wegen der Kiirzung von Subventionen missen immer mehr landwirtschaftliche
Betriebe aufgeben.

4.4 | Durch die immer starker werdende Verunsicherung in Bezug auf den Euro erfreut
sich Gold bei den Anlegern immer gréRerer Beliebtheit.

4.5 | Ein Bundesligaverein, der stets vor ausverkauftem Haus spielt, ist aktuell sehr
erfolgreich, sodass noch mehr Fans die Heimspiele besuchen mochten.

4.6 | Wegen des milden und regnerischen Winters in den Alpen entscheiden sich Ski-
fahrer zunehmend gegen einen Winterurlaub in den Alpen.

Auf einem stark umkéampften Markt ist ein Gleichgewichtspreis erreicht und es
tritt eine Verschiebung der Nachfragekurve und der Angebotskurve nach
rechts ein.

Welche Wirkung haben diese Ereignisse unter sonst gleichen Bedingungen?
Der neue Gleichgewichtspreis wird auf jeden Fall niedriger sein.

Der neue Gleichgewichtspreis wird auf jeden Fall héher sein.

Die neue Gleichgewichtsmenge wird auf jeden Fall niedriger sein. Kompetenzstufe 3

Die neue Gleichgewichtsmenge wird auf jeden Fall héher sein.

CECECACKC)

Der neue Gleichgewichtspreis kann héher, gleich oder niedriger sein.

Welche der folgenden Aussagen zur Nachfragerrente ist richtig? Sind alle Aus-
sagen falsch, tragen Sie bitte eine 9 ein!

Die Nachfragerrente

@ st gleich der Zahlungsbereitschaft der Kdufer minus der Summe der Kauf-
preiszahlungen.

misst den Nutzen der Verkaufer aus der Marktteilnahme.

Kompetenzstufe 3

entspricht dem Preis, den die Nachfrager am Markt flr das Produkt zahlen
mussen.

entspricht dem Nutzen, den Anbieter und Nachfrager aus der Teilnahme am Marktgeschehen
ziehen.

ist die Flache unter der Nachfragekurve und unter dem Preis.

@ ® 6

ist die Flache Uber der Angebotskurve und unter dem Preis.

© MERKUR VERLAG RINTELN



11

Auf dem Markt fir einen bestimmten Edelstahl liegen dem Stahlhandler
(Makler) folgende Kauf- und Verkaufsauftrage in Tonnen (t) vor:

Kaufer Jeweils akzeptierte Preisobergrenze
Kunde A mochte 480 t kaufen 130,00 EUR pro t

Kunde B mdéchte 192 t kaufen 180,00 EUR pro t

Kunde C mochte 288 t kaufen 220,00 EUR pro t

Kunde D méchte 144 t kaufen 250,00 EUR pro t

Verkaufer Jeweils akzeptierte Preisuntergrenze
Kunde E méchte 480 t verkaufen 250,00 EUR pro t

Kunde F mdchte 288 t verkaufen 220,00 EUR pro t

Kunde G mochte 432 t verkaufen 180,00 EUR pro t

Kunde H moéchte 192 t verkaufen 130,00 EUR pro t

Wie hoch ist der vom Stahlhandler festzusetzende Marktpreis (Gleichgewichtspreis)?

130,00 EUR,
180,00 EUR,
220,00 EUR,
250,00 EUR,
andere Loésung.

©eEeE O
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Auf dem Markt fir einen bestimmten Edelstahl liegen dem Stahlhandler
(Makler) folgende Kauf- und Verkaufsauftrage in Tonnen (t) vor:

Kaufer Jeweils akzeptierte Preisobergrenze

Kunde A mochte 480 t kaufen 130,00 EUR pro t

Kunde B mdéchte 192 t kaufen 180,00 EUR pro t

Kunde C mochte 288 t kaufen 220,00 EUR pro t

Kunde D méchte 144 t kaufen 250,00 EUR pro t

Verkaufer Jeweils akzeptierte Preisuntergrenze
Kunde E méchte 480 t verkaufen 250,00 EUR pro t
Kunde F méchte 288 t verkaufen 220,00 EUR pro t
Kunde G mochte 432 t verkaufen 180,00 EUR pro t
Kunde H moéchte 192 t verkaufen 130,00 EUR pro t

Wie hoch ist der Angebotstiberschuss bei einem Preis von 220,00 EUR je Tonne?
192 Tonnen,
480 Tonnen,
624 Tonnen,
768 Tonnen,
912 Tonnen,

©@©®e0 0

andere LOsung.

Ein Orkan richtete in den Waldstlicken von vier Forstwirten erheblichen Scha-
den an. Nur noch als Brennholz verwertbar sind 4000 Kubikmeter aus dem
Wald des Forstwirts A, 5000 Kubikmeter aus dem Wald des Forstwirts B, 500
Kubikmeter aus dem Wald des Forstwirts C und 6000 Kubikmeter aus dem
Wald des Forstwirts D.

Interpretieren Sie das in den Diagrammen dargestellte Marktverhalten der vier
Forstwirte! Tragen Sie die Losung jeweils in den unterhalb der Skizze ange-
brachten Losungskasten ein!

© MERKUR VERLAG RINTELN



